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1. Цели и задачи дисциплины
Цель дисциплины «Внешнеэкономическая деятельность» - вооружить студентов знанием основ внешнеэкономической деятельности и умением применять эти знания при решении практических задач.
Задачи дисциплины:
- изучение основных понятий, методов, приемов и средств организации и управления внешнеэкономической деятельностью предприятия;
- приобретение навыков работы с документами, связанными с осуществлением внешнеэкономической деятельности предприятия, решения прикладных задач такой деятельности;
- формирование базовых знаний, умений и навыков для успешного (в т.ч. самостоятельного) решения организационных и управленческих вопросов внешнеэкономической деятельности предприятия. 

2. Требования к результатам освоения дисциплины
Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих компетенций и индикаторов их достижений
	Код и наименование компетенции
	Код и наименование индикатора достижения компетенции, в процессе изучения дисциплины

	ОПК-1 Способен решать профессиональные задачи на основе знаний (на промежуточном уровне) экономической, организационной и управленческой теории
	ОПК-1.1 Знать основные законы и закономерности поведения экономических субъектов на макро - и микроуровне экономики; механизмы государственного регулирования деятельности и основные закономерности функционирования субъектов всех организационно-правовых форм собственности

	
	ОПК-1.2 Владеть навыками постановки стратегической и тактических целей, управленческими навыками выбора путей достижения данных целей с учетом правовых, ресурсных, денежных и иных ограничений



4. Объем дисциплины и виды учебной работы  
	Вид учебной работы
	Всего часов

	
	очная форма
	заочная форма

	Контактная работа обучающихся с преподавателем (всего)
	32,15
	8,15

	В том числе:
	
	

	Лекции
	16
	4

	Практические занятия (ПЗ)
	16
	4

	Другие виды контактной работы
	0,15
	0,15

	Прием зачета
	0,15
	0,15

	Самостоятельная работа (всего)
	39,85
	60

	Контроль (зачет)
	-
	3,85

	Общая трудоемкость час
	72
	72

	 Зачетные Единицы Трудоемкости
	2
	2



3. Содержание дисциплины
	№ п/п
	Наименование тем (разделов)
	Содержание тем (разделов)
	Формир. индикаторы компетенции

	
	
	
	

	1
	Основы ВЭД
	Сущность ВЭД. Внешнеэкономический комплекс Российской Федерации. Виды ВЭД. Понятие и структура внешнеторговой деятельности (ВТД). Россия в современном мире. Конкурентоспособность российской экономики. Стратегия развития ВЭД России. 
	ОПК-1.1

	2
	Регулирование ВЭД в РФ. Ограничительные меры, применяемые во внешней торговле товарами и услугами
	Нормативное регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ.  Принципы и функции ВТО. Документы ВТО. Причины ограничительных мер, применяемых во внешней торговле товарами и услугами. Таможенно-тарифное регулирование. Технические барьеры в торговле. Санитарные и фитосанитарные меры. Инструменты защиты экономических интересов национальных производителей. Специальные защитные меры. Антидемпинговые меры. Компенсационные меры.
	ОПК-1.1

	3
	Валютное регулирование и валютный контроль в Российской Федерации. Международные расчеты
	Субъекты (участники) валютных операций. Объекты валютных операций. Виды валютных операций. Понятие валютного контроля. Органы и агенты валютного контроля, их права. Общие правила совершения валютных операций. Представление сведений в банк для валютного контроля. Понятие курсовой разницы и ее виды. Формы международных расчетов. Банковский перевод. Использование инкассо. Использование документарного аккредитива.
	ОПК-1.1

	4
	Основы составления и исполнения внешнеторговых контрактов и их документационное обеспечение
	Понятие и виды внешнеторговых сделок. Виды торгово-посреднических соглашений. Примерная схема подготовки внешнеторговой сделки. Начальный этап заключения внешнеторгового контракта. Типовые разделы внешнеторгового контракта. Величина цены. Способы фиксации цены в международных внешнеторговых контрактах. Документационное сопровождение сделки международной купли-продажи. Применение Инкотермс.
	ОПК-1.1

	5
	Торгово-посредническая деятельность на мировых рынках товаров и услуг
	Виды внешнеторговых посредников, их права и обязанности. Агентский договор: содержание, стороны, их обязанности и ответственность. Комиссионное соглашение в международной коммерческой практике. Дистрибьюторский договор в международной коммерческой практике.
	ОПК-1.1

	6
	Внешнеторговые операции по передаче результатов интеллектуальной собственности
	Мировой рынок объектов интеллектуальной собственности. Международное лицензионное соглашение. Международный франчайзинговый контракт. Международный инжиниринг.
	ОПК-1.1
/-

	7
	Таможенные процедуры и таможенное декларирование товаров в РФ
	Таможенные операции. Таможенная декларирование. Участники таможенных операций. Виды таможенных процедур. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности ЕАЭС. Определение места происхождения товаров. Таможенные платежи. Определение таможенной стоимости и отдельных таможенных платежей при импорте. Определение таможенной стоимости и отдельных таможенных платежей при экспорте. 
	ОПК-1.2


	8
	Анализ экспортных и импортных операций организации
	Цели, задачи и источники анализа внешнеэкономической деятельности организации. Анализ импортных операций: оценка состояния и качества выполнения обязательств по импортным контрактам; анализ динамики импортных операций; анализ эффективности импортных сделок. Анализ экспортных операций: оценка состояния и качества выполнения обязательств по экспортным контрактам; анализ динамики экспортных операций; анализ эффективности экспортных сделок.
	ОПК-1.1





4. Методические указания для студентов по освоению дисциплины
Общие рекомендации
Для сокращения затрат времени на изучение дисциплины необходимо своевременно выяснить, какой объем информации следует усвоить, какие умения приобрести для успешного освоения дисциплины, какие задания выполнить для того, чтобы получить достойную оценку. Сведения об этом имеются в разработанной рабочей учебной программы дисциплины.
Регулярное посещение лекций и практических занятий не только способствует успешному овладению профессиональными знаниями, но и помогает наилучшим образом организовать время, т.к. все виды занятий распределены в семестре планомерно, с учетом необходимых временных затрат. Важная роль в планировании и организации времени на изучение дисциплины отводится знакомству с самостоятельной работой студентов по данной дисциплине, которая содержит виды самостоятельной работы для всех разделов дисциплины. 
Чтобы содержательная информация по дисциплине запоминалась, целесообразно изучать ее поэтапно – по темам и в строгой последовательности, поскольку последующие темы, как правило, опираются на предыдущие. При подготовке к практическим занятиям целесообразно за несколько дней до занятия внимательно 1–2 раза прочитать нужную тему, попытавшись разобраться со всеми теоретико-методическими положениями и примерами. Для более глубокого усвоения материала крайне важно обратиться за помощью к основной и дополнительной учебной, справочной литературе, журналам или к преподавателю за консультацией. За день до практического занятия необходимо повторить определения базовых понятий, классификации, структуры и другие базовые положения.
Важной частью работы студента является знакомство с основной, дополнительной, научной, периодической и справочной литературой, поскольку лекционный материал, при всей его важности для процесса изучения дисциплины, содержит лишь минимум необходимых теоретических сведений. Высшее образование предполагает более глубокое знание предмета. Кроме того, оно предполагает не только усвоение информации, но и формирование навыков исследовательской работы.  

Описание последовательности действий при изучении дисциплины
Освоение дисциплины включает несколько составных элементов учебной деятельности.
1. Внимательное чтение рабочей программы дисциплины (помогает целостно увидеть структуру изучаемых вопросов).
2. Изучение методических рекомендаций по самостоятельной работе студентов.
3. Важнейшей составной частью освоения дисциплины является посещение лекций и их конспектирование. Глубокому освоению лекционного материала способствует предварительная подготовка, включающая чтение предыдущей лекции, работу с основной, дополнительной, научной, периодической и справочной литературой.
4. Регулярная подготовка к практическим занятиям включает:
· проработка лекций, учебной литературы при ответе на вопросы по теме (разделу) дисциплины;
· изучение научных сведений по данной теме;
· подготовка основных терминов (глоссария) по теме;
· подготовка доклада и презентации к нему;
· составление конспекта плана ответа на основные вопросы практического занятия, в т. Ч. Составление схем, таблиц;
· посещение консультаций преподавателя с целью выяснения возникших сложных вопросов при подготовке к занятию, пересдаче не выполненных контрольных заданий;
· решение задач с экономическими расчетами по темам;
· решение тестовых заданий.
5. Самостоятельная проработка тем, не излагаемых на лекциях. Написание конспекта по рекомендуемым источникам.
6. Самостоятельная проработка тем, пропущенных студентом. Написание конспекта по рекомендуемым источникам.
7. Подготовка к промежуточной аттестации в течение семестра. 

Рекомендации по ведению конспектов лекций
Конспектирование лекции – важный шаг в запоминании материала, поэтому конспект лекций необходимо иметь каждому студенту. Задача студента на лекции – одновременно слушать преподавателя, анализировать и конспектировать информацию. При этом не нужно стремиться вести дословную запись. Важно выделять наиболее важную информацию и сокращенно записывать ее. При этом одно и то же содержание фиксируется в сознании четыре раза: во-первых, при самом слушании; во-вторых, когда выделяется главная мысль; в-третьих, когда подыскивается обобщающая фраза, и, наконец, при записи. Материал запоминается более полно, точно и прочно. 
Хороший конспект – залог четких ответов на занятиях, хорошего выполнения устных опросов, самостоятельных и контрольных работ. Конспект помогает не только лучше усваивать материал на лекции, он оказывается незаменим при подготовке к зачету (экзамену). Следовательно, важно оформить конспект таким образом, чтобы важная информация была выделена в самостоятельные абзацы, была подчеркнута, в т.ч. цветными маркерами. Конспект должен иметь поля для заметок. Это могут быть библиографические ссылки или собственные комментарии.

Рекомендации по подготовке к практическим занятиям
[bookmark: _Hlk111634855]Задачами подготовки к практическому занятию является формирование у студентов навыков самостоятельного мышления, публичного выступления, обобщения и анализа материала, самостоятельного выполнения экономических расчетов.
В процессе подготовки к практическим занятиям студент:
1) самостоятельно работает с учебной, научной, периодической и справочной литературой. При этом студент находит, отбирает, группирует, обобщает, анализирует информацию;
2) готовится к выступлению перед аудиторией с докладом и презентацией;
3) готовится по вопросам, предложенным для каждой темы;
4) решает задачи с экономическими расчетами, дает оценку рассчитанным экономическим показателям, формулирует собственные выводы. 

Общие рекомендации по изучению литературы
1. Всю учебную литературу желательно изучать «под конспект». Чтение литературы, не сопровождаемое конспектированием, даже пусть самым кратким – бесполезная работа. Цель написания конспекта по дисциплине – сформировать навыки по поиску, отбору, анализу и формулированию учебного материала. Эти навыки обязательны для любого специалиста с высшим образованием независимо от выбранной специальности, а тем более это важно для экономиста, менеджера, которые работают с текстовыми документами. 
1. Написание конспекта должно быть творческим – нужно не переписывать текст из источников, но пытаться кратко излагать своими словами содержание ответа, при этом максимально его структурируя и используя символы и условные обозначения. Копирование и заучивание неосмысленного текста трудоемко и по большому счету не имеет большой познавательной и практической ценности.
1. При написании конспекта используется тетрадь либо создается отдельный файл. Страницы нумеруются, каждый новый вопрос начинается с нового листа, для каждого контрольного вопроса на зачете (экзамене) отводится 1-2 страницы конспекта. На полях размещается вся вспомогательная информация – ссылки, вопросы, условные обозначения и т.д.
1. В идеале должен получиться полный конспект по программе дисциплины, с выделенными определениями, узловыми пунктами, примерами, неясными моментами, проставленными на полях вопросами.
1. При работе над конспектом обязательно выявляются и отмечаются трудные для самостоятельного изучения вопросы, с которыми уместно обратиться к преподавателю при посещении установочных лекций и консультаций, либо в индивидуальном порядке.
1. При чтении учебной и научной литературы всегда следить за точным и полным пониманием значения терминов и содержания понятий, используемых в тексте. Всегда следует уточнять значения по словарям или энциклопедиям, при необходимости записывать.
1. При написании учебного конспекта обязательно указывать все прорабатываемые источники, автора, название, дата и место издания, с указанием использованных страниц.

[bookmark: _Hlk111634927]Подготовка к промежуточной аттестации
При подготовке к промежуточной аттестации студенту необходимо: 
– ознакомиться со списком контрольных вопросов или фондом тестовых заданий; 
– повторить теоретический материал дисциплины, используя материал лекций, учебной, научной, периодической и справочной литературы;
– повторить основные понятия, формулы расчета экономических показателей.

[bookmark: _Hlk61724284]5 Задания и методические рекомендации для самостоятельной работы, подготовки к текущей аттестации
Тема 1. Основы ВЭД
[bookmark: _Hlk111635453]Вопросы к теме 1 
1. Что такое ВЭД?
2. Что такое МЭО? Внешнеэкономические связи?
3. Компоненты внешнеэкономического комплекса РФ.
3. Что такое внешнеторговая деятельность?
4. Что такое международная инвестиционная деятельность?
5. Что такое международная производственно-техническая деятельность?
6. Что такое международная научно-техническая деятельность?
7. Что такое международная валютно-финансовая и кредитная деятельность?
8. Назовите формы внешнеторговой деятельности.
9. Назовите формы международной инвестиционной деятельности.
10. Назовите формы международной производственно-технической деятельности.
11. Назовите формы международной научно-технической деятельности.
12. Назовите формы международной валютно-финансовой и кредитной деятельности.

Задачи к теме 1 
Для представленных ниже компаний определите осуществляемые ими виды и формы внешнеэкономической деятельности, а также этапы интернационализации, на которых они находятся. 
1. Американская корпорация "Уолт Дисней Уорлд", полностью принадлежащая американской компании "Уолт Дисней", построила в мире четыре парка развлечений: Диснейуорлд (г. Орландо, штат Флорида, США), Диснейленд (г. Лос-Анджелес, штат Калифорния, США), Токио-Диснейленд (Токио, Япония) и Евро-Диснейленд (Париж, Франция).
Парк Токио-Диснейленд был открыт на основании подписанного договора между американской компанией "Уолт Дисней" и японской "Ориентал Лэнд". При этом корпорация "Уолт Дисней" не осуществляла финансирования строительства в Токио. Она лишь предоставила генеральный план, проекты, производственные мощности и подготовила кадры для проведения строительных работ, а также проводила консультации по завершении строительства основных сооружений. В настоящее время американская компания получает роялти в размере 10% от дохода с продаж за использование авторского права и 5% от дохода с продаж продовольственных и иных товаров.
В 1986 году "Уолт Дисней" подписала договор с французским правительством о строительстве Евро-Диснейленда недалеко от Парижа. При этом американская компания имела в собственности 49,9% акций европейской компании. Оставшаяся доля акций была распродана через международный синдикат банков и дилеров акционерам во Франции, Великобритании и других странах Европы. Кроме этого для строительства парка французское правительство предоставило компании "Уолт Дисней" кредит в размере 22% от общей стоимости строительства парка.
2. Компания "Бата Лтд" была создана в Чехословакии в начале XX века. Затем ее основатель Том Бата после начала Второй мировой войны в 1939 году эмигрировал в Канаду. Империя "Бата" сложилась еще в 20-е годы XX века, когда была создана сеть обувных предприятий в 28 странах мира. Сегодня эта канадская компания представляет собой семейное предприятие, на производственных мощностях которого производится свыше 300 млн пар обуви в год, продаваемой в 6 000 розничных торговых точках компании и 125 независимых розничных предприятиях. Ее 85 000 сотрудников работают на более чем 90 фабриках и в 5 инженерно-конструкторских бюро в более чем 90 странах. Однако не во всех странах "Бата Лтд" имеет предприятия в 100%-ной собственности. Так, в Индии ей принадлежит лишь 40% акций местных предприятий, в Японии - 9,9%. В некоторых случаях "Бата" предоставляет лицензии, консультационную и техническую помощь, не участвуя в формировании уставного капитала. Обычно компания при вводе в действие своего нового филиала вкладывает собственный капитал, но не раз в ее истории использовались кредиты Международной финансовой корпорации.
3. Японская корпорация "Бриджстоун Тайр Компани" является крупнейшим производителем автомобильных шин в мире. Ей принадлежит 50% японского рынка автопокрышек. Экспорт своей продукции компания осуществляет как в явной, так и неявной формах: вместе с японскими автомобилями ("Бриджстоун Тайр Компани" - основной поставщик японских автомобильных компаний). Кроме этого, компания имеет в собственности завод по производству шин в г. Теннеси (США), а также небольшие производственные компании в Португалии, Испании, Франции, Италии, Аргентине, Бразилии и Венесуэле. Также "Бриджстоун Тайр Компани" частично принадлежат шинные компании "Файрстоун" (6 шинных заводов в США), "Юниройал Гудрич" в Австралии.
4. Американская компания "Кэтепилар Трактор" - один из крупнейших в мире производителей в отрасли тяжелого машиностроения. Она производит продукцию на своих собственных заводах и филиалах в США, Бразилии, Канаде, Франции, Великобритании, Австралии, Бельгии, Индонезии, Индии, Италии, Японии и Мексике. У фирмы также есть подрядчики по изготовлению ее продукции в США, Финляндии, Норвегии, Южной Корее, Великобритании и Германии. Кроме этого, продукция по лицензиям "Кэтепилар Трактор" производится в восьми странах, а склады запасных частей поставляемой продукции расположены не только в США, но и в девяти местах за пределами страны.
5. Amazon.com - крупнейшая в мире по обороту компания, продающая товары и услуги через Интернет. В настоящее время эта американская корпорация продает 34 категории товаров, в том числе компакт-диски, кассеты, книги, видеопродукцию, подарки и предоставляет поисково-справочные услуги. Amazon.com имеет дочерние компании в таких странах, как Канада, Великобритания, Германия, Япония, Франция и Китай. Кроме этого, крупнейшие розничные сети открывают собственные магазины в рамках сайта Amazon.com, а другие компании обращаются к услугам этой компании для организации технологической поддержки и обслуживания собственных web-сайтов, для обработки заказов и доставки продуктов. Некоторая часть продукции компании производится за рубежом, при этом за головной компанией сохраняется полный контроль над производством, маркетингом и финансами. Amazon.com приобрела лицензию у компании Apple для использования более удобной технологии.
6. Швейцарская компания Nestle в настоящее время является крупнейшим производителем продуктов питания в мире. Она была основана в 1867 году швейцарским фармацевтом Генри Нестле для производства так называемой молочной муки, которую предполагалось использовать для замещения материнского молока для младенцев. Сегодня ассортимент продукции компании постоянно расширяется и насчитывает около 8 500 торговых марок продуктов питания. Головной офис Nestle находится в швейцарском городе Веве. В группе Nestle работают более 276 тыс. человек, также компании принадлежат 480 фабрик в 86 странах мира, в том числе в России - 12. Производство компании за рубежом составляет 95% от общего объема производства. По трем регионам мира (Европа; Северная и Южная Америка; Азия, Океания и Африка) распределяется 86 дочерних оперативных компаний, каждая из которых управляется региональным управляющим, осуществляет текущую деятельность и несет полную ответственность за прибыль или убытки.

[bookmark: _Hlk61724317]Тема 2. Регулирование ВЭД в РФ. Ограничительные меры, применяемые во внешней торговле товарами и услугами
Вопросы к теме 2 
1. Назовите международные договоры, регулирующие ВЭД.
2. Какие законодательные акты регулируют ВЭД в РФ? 
3. Назовите принципы ВТО.
4. Назовите важнейшие функции ВТО.
5. Какие нормативные документы формируют Пакет соглашений Уругвайского раунда?
6. Раскройте меры административного характера как меры нетарифного регулирования.
7. Раскройте меры экономического характера как меры нетарифного регулирования.
8. Раскройте: таможенный тариф; таможенная пошлина; виды ставок таможенных пошлин.
9. Назначение технических требований как вида ограничительных мер.
10. Формы технических требований (барьеров) во внешней торговле.
11. Назначение санитарных и фитосанитарных мер как вида ограничительных мер.
12. Формы санитарных и фитосанитарных мер во внешней торговле.
13. Назначение специальных защитных мер, их формы (виды).
14. Назначение антидемпинговых мер, их формы (виды).
15. Назначение компенсационных мер, их формы (виды).

Задача к теме 2. 
Характеристика внешнеторговой политики на примере … (студенты самостоятельно выбирают страну). 
Рекомендации по структуре ответа. 
1. Основные черты внешнеторговой политики. 
2. Используя статистические данные, раскрыть динамику импорта и экспорта, внешнеторговый баланс за последние 5 лет. Дать оценку приведенным экономическим показателям.  
3. Ограничительные меры, вводимые страной.

[bookmark: _Hlk112764386]Тема 3. Валютное регулирование и валютный контроль в Российской Федерации. Международные расчеты
Вопросы к теме 3 
1. Кого называют резидентами РФ? Нерезидентами РФ?
2. Назовите объекты валютных отношений.
3. Приведите примеры валютных операций.
4. Что такое валютный контроль?
5. Назовите органы и агенты валютного контроля.
6. Приведите общие правила совершения валютных операций.
7. Что такое курсовая разница?
8. В каком случае возникают положительные курсовые разницы?
9. В каком случае возникают отрицательные курсовые разницы?
10. Какие формы расчетов применяются при расчетах по внешнеэкономическим контрактам?
11. Назовите сущность и участников банковским переводом.
12. Приведите схему использования расчетов инкассо.
13. Приведите схему использования аккредитивной формы расчетов.

Задачи к теме 3.
Задача 3.1. Учет продажи иностранной валюты
Условие. Организация 22 июня направила поручение банку на продажу 270 000 дол. США. В тот же день валюта списана с валютного счета организации. Продажа иностранной валюты осуществлена 22 июня по курсу ЦБ РФ * руб./дол.США. Комиссия банка за продажу валюты составила 0,3% от суммы сделки в рублях и уплачена с расчетного счета. 
Задание. Рассчитать финансовый результат от продажи.

	Условное обозначение
	Вариант

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	0

	Курс ЦБ РФ (*)
	69,4706
	69,5218
	68,8762
	68,8865
	68,7448
	68,4073
	68,0085
	67,3710
	67,1121
	66,7454



Задача 3.2. Курсовые разницы
Условие. Организация приобрела по контракту, заключенному с иностранным контрагентом, сырье договорной стоимостью * тыс. евро. Поставка осуществляется на условиях FCA (франко перевозчик). Стоимость перевозки равна ** тыс. евро. Расчеты с иностранными контрагентами произведены в месяце приобретения сырья (оказания услуг). 
Курс евро, установленный ЦБ РФ, составляет (условно): на дату перехода права собственности на сырье - *** руб./евро; на дату осуществления расчетов с иностранным поставщиком сырья - **** руб./евро; на дату оказания услуг иностранным перевозчиком - ***** руб./евро; на дату осуществления расчетов с иностранным перевозчиком - ****** руб./евро. 
Задание. Определить сумму и вид курсовых разниц по расчетам с поставщиком сырья и перевозчиком.
	Усл. обозначение
	Вариант

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	0

	*
	34
	36
	38
	40
	42
	44
	46
	48
	50
	52

	**
	2,2
	2,1
	2,0
	1,9
	1,8
	1,7
	1,6
	1,5
	2,3
	2,4

	***
	75,8897
	75,5191
	75,6217
	75,5655
	74,9385
	74,8048
	75,1483
	75,1825
	75,3218
	74,9022

	****
	75,5191
	75,6217
	75,5655
	74,9385
	74,8048
	75,1483
	75,1825
	75,3218
	74,9022
	75,5358

	*****
	75,3814
	75,3890
	75,3916
	75,2168
	75,6197
	75,7075
	76,0777
	75,6071
	75,7051
	75,6562

	******
	79,4605
	79,6581
	78,3880
	78,5237
	78,4309
	77,8886
	77,9717
	76,9377
	76,4742
	75,7761



[bookmark: _Hlk61724398]Тема 4. Основы составления и исполнения внешнеторговых контрактов и их документационное обеспечение
Вопросы к теме 4 
1. Что такое внешнеторговая сделка? 
2. Назовите виды внешнеторговых сделок.
3. [bookmark: _Hlk56158313]Раскройте примерную схему подготовки экспортной или импортной сделки.
4. Что такое оферта? Назовите виды оферт.
5. Каковы обычные реквизиты оферты?
6. Для чего были разработаны Инкотермс?
7. Раскройте типовые разделы внешнеторгового контракта (ВТК).
8. Что такое цена ВТК?
9. Способы установления цен в ВТК: твердая цена; цена с последующей фиксацией; скользящая цена; подвижная цена. 
10.  Что такое Инкотермс? Какие вопросы они регулируют?
11. На какие группы подразделяются базисные условия поставок Инкотермс?
12. Назовите отгрузочные, транспортные, товаросопроводительные документы.

Задачи к теме 4  
 Задача 4.1. Товар был отгружен на экспорт на условиях FOB Санкт-Петербург 3 января. 4 января было произведено его таможенное оформление. 6 января товар был доставлен на CBX в Санкт-Петербурге. 15 января он был загружен на судно. 17 января был оформлен коносамент для транспортировки этого товара морским судном. 28 января товар был доставлен в порт Гамбурга. 29 января была произведена таможенная очистка товара в порту назначения. Определите даты перехода права собственности.

Задача 4.2. Продукция была отгружена на экспорт железнодорожным транспортом на условиях DAP граница Казахстан - Узбекистан 7 марта. 9 марта было произведено ее таможенное оформление. 14 марта вагон с продукцией пересек границу Россия - Казахстан, 19 марта границу Казахстан - Узбекистан, 21 марта - границу Узбекистан - Таджикистан. 23 марта продукция была доставлена в пункт назначения. 26 марта была произведена ее таможенная очистка в Душанбе. Определите даты перехода права собственности.

Задача 4.3. Товары были отгружены на экспорт на условиях CPT Будапешт автомобильным транспортом 15 мая. 16 мая было произведено их таможенное оформление. 18 мая автомобиль с отгруженными товарами пересек границу Россия - Украина, 23 мая - границу Украина - Венгрия. 24 мая товары были доставлены в пункт назначения, а 25 мая была произведена их таможенная очистка. Определите даты перехода права собственности.

Задача 4.4. Импортные материалы были отгружены с Кубы 6 июля на условиях CIF Санкт-Петербург. 8 сентября судно с материалами прибыло в Амстердам, и в этот же день они были перегружены на другое судно, следующее в Россию. 13 сентября корабль прибыл в Калининград для промежуточной остановки и частичной выгрузки, а 15 сентября - в Санкт-Петербург. 20 сентября материалы были доставлены в Вологду, а 23 сентября была завершена их таможенная очистка. Определите даты перехода права собственности.

Задача 4.5. Голландские тюльпаны были отгружены в аэропорту Амстердама на условиях DAT Москва "Терминал Шереметьево-2" 1 марта. В этот же день самолет приземлился в аэропорту Шереметьево-2, где они были выгружены на склад CBX. 2 марта была завершена их таможенная очистка. Определите даты перехода права собственности.

Задача 4.6. По результатам анализа расходы российского предприятия, связанные с изготовлением и реализацией экспортной продукции, составили:
	Статьи затрат
	Сумма затрат, руб.

	Материальные затраты
	270 000,00

	Оплата труда
	30 000,00

	Затраты по амортизации
	114 000,00

	Накладные расходы
	81 000,00

	Управленческие затраты
	15 000,00

	Прочие расходы
	18 000,00


Рассчитайте экспортную цену EXW единицы продукции в долларах США при условии, что представленные затраты даны в расчете на изготовление 1 000 единиц продукции, а ожидаемая норма прибыли 5% (1 российский рубль = 0,03 долл. США).

Задача 4.7. Определите цену EXW для российского экспортера шпал в условиях отсутствия справочных цен. Известно, что шпалы изготавливаются из лучших сортов пиловочника диаметром 32 см и выше. В текущем году экспорт пиловочника подобного размера осуществлялся по средней цене 100 долл. США за 1 куб. м на условиях FOB Санкт-Петербург. Выход шпал из 1 куб. м пиловочника составляет 4,4. Производственные затраты составляют 20%, накладные и прочие расходы - 5%, предполагаемая норма прибыли - 10% от сумм

Задача 4.8. Исходные данные. Продукция поставляется на экспорт. 
Стоимость партии на условиях самовывоза 640 тыс.руб.;
Сборы за таможенные операции 2 тыс. руб.
Экспортная пошлина 5% от цены EXW
Перевозка до жд станции 7 тыс. руб.
Погрузка в вагон 4 тыс. руб.
Перевозка до порта 15 тыс. руб.
Погрузка-разгрузка в порту 3 тыс. руб.
Доставка к борту судна 2 тыс. руб.
Погрузка и складирование на борту судна 3,5 тыс. руб.
Доставка в порт назначения 400 евро (86,4092 руб./евро)
Страхование морской перевозки 1% от FOB
Выгрузка в порту назначения и погрузка в жд вагоны 50 евро (85,9560 руб./евро)
Доставка в назначенный пункт 80 евро (85,9246 руб./евро)
Разгрузка в назначенном пункте 43 евро (86,8258 руб./евро)
Импортные таможенные платежи и оформление документов 7% от DAP
Перевозка до места назначения 55 евро (87,1722 руб./евро)
Найти стоимость партии на условиях поставки:
EXW
FCA    
FAS
FOB
DAP (с учетом страховки)
DPU (с учетом страховки)
DDP (с учетом страховки, разгрузки в назначенном пункте)
Франко-место назначения  

[bookmark: _Hlk112764426]Задача 4.9. Исходные данные. Продукция поставляется на экспорт. 
Стоимость партии на условиях самовывоза 1 720 тыс.руб.;
Сборы за таможенные операции 5 тыс. руб.
Экспортная пошлина 5% от цены EXW
Погрузка в транспортное средство и перевозка до порта отправления 33 400 руб.
Погрузка-разгрузка в порту с доставкой к борту судна 7 тыс. руб.
Погрузка и складирование на борту судна 5 тыс. руб.
Доставка в порт назначения 520 евро (86,6178 руб./евро)
Страхование морской перевозки 1,3% от FCA 
Выгрузка в порту назначения и погрузка в автотранспорт 60 евро (86,6250 руб./евро)
Доставка в назначенный пункт 160 евро (86,5011 руб./евро)
Разгрузка в назначенном пункте 38 евро (87,2253 руб./евро)
Импортные таможенные платежи и оформление документов 6% от DAP
Перевозка до места назначения 71 евро (87,2889 руб./евро)
Найти стоимость партии на условиях поставки:
EXW
FCA    
FAS
FOB
DAP (с учетом страховки)
DPU (с учетом страховки)
DDP (с учетом страховки, разгрузки в назначенном пункте)
Франко-место назначения  

[bookmark: _Hlk112764488]Тема 5. Торгово-посредническая деятельность на мировых рынках товаров и услуг 
Вопросы к теме 5  
[bookmark: bookmark0]1. Какие типы внешнеторговых посредников возможно использовать при сбыте продукции (услуг) на зарубежной территории?
[bookmark: bookmark1]2. Каковы права и обязанности агентов?
[bookmark: bookmark2]3. Каковы права и обязанности комиссионеров?
[bookmark: bookmark3]4. Каковы права и обязанности дистрибьюторов?
[bookmark: bookmark4]5. В чем отличия дилера от дистрибьютора?
[bookmark: bookmark5]6. Какие требования установлены российским законодательством к заключению агентских договоров?
[bookmark: bookmark6]7. Что такое договор поручения? Какие требования установлены Гражданским кодексом РФ к поверенному?
[bookmark: bookmark7]8. Какие требования установлены российским законодательством к заключению договоров комиссии?
[bookmark: bookmark8]9.	Охарактеризуйте договор консигнации. Каковы обязанности консигнатора по договору консигнации?
[bookmark: bookmark9]10. Каким образом регулируется заключение дистрибьюторского соглашения?
[bookmark: bookmark10]11. Какие типы дистрибьюторских договоров выделяют эксперты?
[bookmark: bookmark11]12. Признаки каких соглашений содержит дистрибьюторский договор?

Тема 6. Внешнеторговые операции по передаче результатов интеллектуальной собственности
Вопросы к теме 6 
1. Какие операции по трансферу результатов интеллектуальной деятельности вы можете назвать?
2. Назовите характерные признаки международного лицензионного соглашения.
3. Перечислите специфические статьи лицензионного соглашения. Какие существенные условия должны содержаться в лицензионном договоре?
4. Дайте развернутую характеристику сделке международного франчайзинга.
5. Чем сделка международного франчайзинга отличается от международного лицензионного договора?
6. Какие типы международного франчайзинга вы можете назвать?
7. Каким образом характеризуется сделка между народного франчайзинга в российском 'законодательстве?
8. Как можно охарактеризовать сделку международного инжиниринга?
9. Какие типы международного инжиниринга вы можете назвать?
10. Какие разделы включает договор международного инжиниринга?

Тема 7. Таможенные процедуры и таможенное декларирование товаров в РФ
Вопросы к теме 7  
1. Что такое таможенные операции?
2. Что такое таможенная декларирование?
3. Раскройте участников таможенных операций?
4. Что такое таможенная процедура?
5. Раскройте такие таможенные процедуры, как выпуск для внутреннего потребления; экспорт; таможенный транзит; таможенный склад.
6. Что такое ТН ВЭД? Каково ее назначение?
7. Для чего определяют место прохождения товаров при импорте?
8. Состав таможенных платежей.
9. Состав таможенных сборов в РФ.
10. Что такое таможенная стоимость товаров?
11. Какие показатели формируют таможенная стоимость товаров при экспорте?
12. Какие показатели формируют таможенная стоимость товаров при импорте?

Задачи к теме 7  
Для нижеперечисленных ситуаций определите таможенную стоимость вывозимого (ввозимого) товара в рублях, величину таможенной пошлины и таможенного сбора. Курсы валют (условно) на дату принятия таможенной декларации: 1 долл. США - 70,00 руб., 1 евро - 75,00 руб., 1 фунт стерл. - 80,00 руб.
7.1. Российское предприятие-экспортер продало на условиях FCA Ярославль скоропортящуюся продукцию контрактной стоимостью 100 000,00 долл. США в Болгарию (развивающаяся страна). Данная продукция по российскому законодательству не облагается экспортными таможенными пошлинами.

7.2. Российское предприятие-экспортер продало на условиях CIP Ташкент оборудование контрактной стоимостью 1 000 000,00 евро в Узбекистан (развивающаяся страна). Доставка осуществлялась автотранспортом. Транспортные расходы по доставке оборудования составили 3 000,00 евро. Счет за транспортные услуги был получен продавцом 15 декабря. 20 декабря он был оплачен. Данная продукция по российскому законодательству облагается экспортными таможенными пошлинами по ставке 2% от таможенной стоимости.

7.3. Российское предприятие-экспортер продало на условиях FOB Санкт-Петербург запасные части контрактной стоимостью 20 000,00 фунт. стерл. в Великобританию. Доставка до порта осуществлялась автотранспортом с дальнейшей перевалкой на морское судно. Экспедитор выставил счет продавцу за следующие услуги: транспортные расходы по доставке запасных частей до Санкт-Петербурга - 30 000,00 руб., услуги по хранению груза на зоне таможенного контроля в порту - 8 000,00 руб., услуги по перевалке груза на борт судна - 5 000,00 руб. Данные запасные части по российскому законодательству не облагаются экспортными таможенными пошлинами.

7.4. Российское предприятие продало на экспорт на условиях CIF Карачи товары контрактной стоимостью 50 000,00 долл. США в Пакистан (развивающаяся страна). Доставка осуществлялась мультимодальным способом: до Санкт-Петербурга - автотранспортом, далее на морском судне. Страховая компания оформила страховой полис на данный груз в размере 5% от контрактной стоимости. Экспедитор выставил счет за следующие услуги: транспортные расходы по доставке товаров до Санкт-Петербурга - 30 000,00 руб., услуги по хранению товаров на зоне таможенного контроля в порту - 10 000,00 руб., услуги по их перевалке на борт судна - 5 000,00 руб., транспортные расходы по доставке товаров от Санкт-Петербурга до Карачи - 3 000,00 долл. США. Данная продукция по российскому законодательству облагается экспортными таможенными пошлинами по ставке 5% от таможенной стоимости.

7.5. Российское предприятие-экспортер продало на условиях DAF ст. Зерново-экс. товары контрактной стоимостью 40 000,00 евро на Украину (развивающаяся страна). Доставка до покупателя осуществлялась ж/д транспортом. Транспортные расходы до границы с Украиной составили 1 200,00 евро. Данные товары по российскому законодательству не облагаются экспортными таможенными пошлинами.

7.6. Российский импортер приобрел оборудование по цене 100 000,00 долл. США на условиях FCA Кишинев (Молдова - развивающаяся страна). Транспортные расходы автотранспортной компании составили: за рубежом 1 000,00 долл. США, по территории России - 15 000,00 руб., включая НДС (в тариф транспортной компании входит также страховой взнос). По законодательству ЕАЭС данное оборудование при ввозе облагается импортной таможенной пошлиной по ставке 20% от таможенной стоимости.

7.7. Российская организация приобрела товары по цене 50 000,00 евро на условиях DAP ст. Наушки (граница Россия - Китай) из Китая (развивающаяся страна). Транспортные расходы ОАО "РЖД" по территории России составили 100 000,00 руб., включая НДС (в тариф ОАО "РЖД" входит также страховой взнос). По законодательству ЕАЭС данные товары при ввозе облагаются импортной таможенной пошлиной по ставке 20% от таможенной стоимости.

7.8. Российский импортер приобрел материалы по цене 20 000,00 фунт. стерл. из Великобритании на условиях CIF Морской порт Санкт-Петербург, СВХ "Петролеспорт" без оплаты перевалки. Расходы экспедитора составили: за перевалку груза - 5 000,00 руб., за хранение - 6 000,00 руб., за доставку до места назначения - 10 000,00 руб. (все статьи расходов с учетом НДС). По законодательству ЕАЭС данные материалы при ввозе облагаются импортной таможенной пошлиной по ставке 5% от таможенной стоимости.

[bookmark: _Hlk112764499]7.9. Определить:
- величину таможенной пошлины;
- финансовый результат от реализации на экспорт. 
Организация экспортирует продукцию собственного производства контрактной стоимостью А $, физический показатель Б. Фактическая себестоимость продукции составляет С руб.  Сбор за таможенные операции Д руб. Ставка таможенной пошлины Е. Стоимость перевозки до согласованного места Ж руб.  
Курс доллара США, установленный ЦБ РФ: на дату перехода права собственности З руб./$, на дату принятия таможенной декларации И. 
Варианты
	Показатель
	Вариант

	
	1
	2
	3
	4
	5

	А, дол. США 
	6 900
	17 450
	36 400
	67 000 
	112 700

	Б 
	-
	91 м3
	-
	63 200 кг 
	-

	С, руб. 
	 313 200
	792 750
	1 681 450
	2 871 490
	5 201 400

	Д, руб.
	 1000
	2000
	5500
	7500
	20000

	Е
	5%
	6 евро/ 1м3
	Нет 
	75 евро/ 1000 кг
	7,5%

	Ж, руб.
	20 600
	45 970
	114 750
	232 100
	213 000

	З руб./$
	63,0756
	63,0541
	63,2265
	63,4951
	63,4013

	И 
	63,5841 руб./$
	70,9305 руб./евро
	-
	70,8473 руб./евро
	62,9944 руб./$



[bookmark: _Hlk61724635][bookmark: _Hlk112764562]Тема 8. Анализ экспортных и импортных операций организации
Вопросы к теме 8 
1. Для чего проводится анализ ВЭД организации?
2. Какие показатели рассчитываются для оценки погашения кредиторской задолженности по импортным контрактам?
3. Раскройте модель факторного анализа изменения импорта.
4. Каким образом выполняется анализ накладных затрат по импорту?
5. По какой формуле рассчитывается эффективность импорта?
6. Приведите модель факторного анализа оборачиваемости оборотного капитала, вложенного в импортные операции.
7. По какой формуле рассчитывается коэффициент выполнения экспортных контрактов?
8. Назовите показатели оборачиваемости дебиторской задолженности.
9. Приведите методику факторного анализа экспортной выручки.
10. Какие факторы влияют на показатель эффективности экспорта? Приведите формулу, отражающую взаимосвязь этих факторов.
11. Приведите модель факторного анализа оборачиваемости оборотного капитала, вложенного в экспортные операции.

Задачи к теме 8.
[bookmark: _Hlk61510922]Задача 8.1. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные - Анализ динамики выручки от экспортных операций, тыс. руб.
	Наименование показателя

	1-й год
	2-й год
	3-й год
	Абс.изм. (+-)
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.

	Выручка от реализации в Азербайджан
	130 465
	144 623
	127 019
	
	
	
	

	Выручка от реализации в Узбекистан
	0
	10 269
	10 524
	
	
	
	

	Выручка от реализации в Киргизию
	0
	0
	464
	
	
	
	

	Выручка на внутреннем рынке
	468
	11
	1 219
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	
	



Задача 8.2. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные - Анализ структуры выручки 
	Наименование показателя
	Удельный вес, %
	Абс. изменения 3-й к 2-му гг.

	
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	

	Выручка от реализации пиломатериалов в Азербайджан
	
	
	
	

	Выручка от реализации пиломатериалов в Узбекистан
	
	
	
	

	Выручка от реализации пиломатериалов в Киргизию
	
	
	
	

	Выручка на внутреннем рынке
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	
	
	



Задача 8.3. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные - Данные для факторного анализа экспортной выручки  
	Наименование показателя
	2-й год
	3-й год

	Объем пиломатериалов, реализованных на экспорт, м3 (Q)
	24 508,23
	19 857,69

	Контрактная цена за единицу, тыс. руб.(P)
	6,32
	6,94

	Экспортная выручка, тыс. руб. 
	 
	



Задача 8.4. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные – Расчет коэффициента погашения дебиторской задолженности 
	Наименование показателя
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	Абс.изм. (+-)
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.

	Оплачено покупателями, тыс. руб.
	217 137
	244 459
	204 952
	
	
	
	

	Выручка по экспортным контрактам, тыс. руб.
	130 465
	154 892
	138 007
	
	
	
	

	Коэффициент погашения дебиторской задолженности
	
	
	
	
	
	
	



Задача 8.5. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные - Динамика коммерческих расходов по экспортным операциям 
	Наименование показателя
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	Абс.изм. (+-)
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.
	2-й к 1-му гг.
	3-й ко 2-му гг.

	Железнодорожные расходы (предоставление платформ, ж/д тариф)
	36 018
	43 186
	38 505
	
	
	
	

	Фитосанитарный досмотр
	562
	637
	651
	
	
	
	

	Аренда железнодорожного тупика
	1 200
	1 200
	1 200
	
	
	
	

	Прочие расходы (пользование краном, подача-уборка вагонов и т.д.)
	17 910
	18 234
	16 671
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	
	
	
	
	
	



Задача 8.6. Выполнить анализ структуры коммерческих расходов, сформулировать выводы.

Задача 8.7. Выполнить расчеты, в том числе факторный анализ, сформулировать выводы.
Исходные данные – Исходные данные для анализа отдачи от затрат по экспортным операциям
	Наименование показателя
	1-й год
	2-й год
	3-й год

	Экспортная выручка, тыс. руб. 
	130 465
	154 892
	138 007
	

	Полная себестоимость экспортной продукции, тыс. руб. 
	129 933
	153 248
	138 397
	

	Эффективность экспорта, % 
	
	
	
	



Задача 8.8. Выполнить расчеты, сформулировать выводы.
Исходные данные - Данные для факторного анализ эффективности экспорта  
	Наименование показателя
	Формула расчета
	2-й год
	3-й год

	Объем пиломатериалов, отгруженных на экспорт, м3(Q)
	-
	24 508,23
	19 857,69

	Экспортная выручка, тыс. руб. (B)
	-
	154 892
	138 007

	Средняя контрактная цена за единицу, руб. (P) 
	P =B:Q
	
	

	Себестоимость пиломатериалов, тыс. руб. (Cпродаж)
	-
	89 361
	81 370

	Средняя себестоимость 1 м3, руб.(С)  
	С =Cпродаж: Q
	
	

	Коммерческие расходы, тыс. руб. (Зком.)
	-
	
	

	Полная себестоимость экспортной продукции, тыс. руб. (З) 
	З =Cпродаж+ Зком
	
	

	Удельный вес коммерческих расходов (d) 
	d =Зком: Cпродаж
	
	

	Эффективность экспорта, % (Э) 
	Э =В:З*100%
	
	



Задача 8.9. Выполнить расчеты, в том числе факторный анализ, сформулировать выводы.
Исходные данные – Исходные данные для анализа отдачи от ресурсов, вложенных в экспортные операции
	Наименование показателя
	1-й год
	2-й год
	3-й год

	Экспортная выручка, тыс. руб.
	130 465
	154 892
	138 007

	Средняя величина оборотного капитала, тыс. руб. 
	21 610
	20 600
	21 006

	Коэффициент оборачиваемости оборотного капитала, оборот
	
	
	



[bookmark: _Hlk111643369]Контрольная работа 
Примеры заданий. 
Задача 1. Организация направила поручение банку на продажу 25000€. В тот же день валюта списана с валютного счета организации. Продажа иностранной валюты осуществлена:
1) по коммерческому курсу банка 88,4397 руб./€; 
2) по курсу ЦБ РФ 89,0384 руб./€, комиссия банка 0,3% от рублевой оценки валюты.
Задание. Рассчитать финансовый результат от продажи валюты по каждому варианту.

Задача 2. Приказом руководителя установлены суточные в Бельгию 45 €, для РФ 800 руб. в день. Для ведения деловых переговоров работник направлен в командировку в Бельгию с 12 июля на 6 календарных дней. Перечислено на зарплатную карту 70 000 руб. 
Курс ЦБ РФ на дату утверждения авансового отчета 80,2689 руб./ €. Расходы по авансовому отчету: а/б 24 200 руб.; счет гостиницы в РФ 3 300 руб.; счет гостиницы Бельгия 250€; суточные? Граница пересечена РФ при выезде 13 июля, при въезде 16 июля.
Задание. Определить: (1) командировочные расходы (вместе с суточными); (2) сумму НДФЛ с суточных; (3) сумму дебиторской (кредиторской) задолженности работника после утверждения авансового учета.  

Задача 3. Организация отгрузила на экспорт продукцию контрактной стоимостью 8000 дол. США, приобрела комплектующие у поставщика за 11 000 дол. США. Курс ЦБ РФ:
- на дату перехода права по экспортной сделке – 74,6382 руб./дол., по импортной сделке – 75,5379 руб./дол.  
- на дату оплату по экспортной сделке – 74,0999 руб./дол., по импортной сделке – 76,0381 руб./дол.
Задание. Определить сумму и вид курсовых разниц по расчетам с контрагентами.

Задача 4. Исходные данные:
· отпускная цена продавца 19 000 $ США. На дату перехода права собственности курс 77,7780 руб./$;
· стоимость перевозки до основного перевозчика 28 000 руб.;
· стоимость основной перевозки 700 $, курс 77,9644 руб./$;
· стоимость страхования перевозки груза 16 000 руб.; 
· стоимость разгрузки из транспортного средства на терминале в месте прибытия 50 дол., курс 78,1281 руб./дол.;
· таможенный сбор за таможенные операции 1 500 руб., за хранение 4 600 руб.;
· таможенная пошлина 5%. Курс ЦБ РФ на дату принятия таможенной декларации 77,2759 руб./дол.;
· НДС 20%; 
Определить стоимость партии в рублях на условиях поставки: EXW; FCA франко- перевозчик; DAР терминал место прибытия без разгрузки; DPU терминал место прибытия + разгрузка; DDP с оплатой таможенных платежей. 

6. Задания для промежуточной аттестации 
[bookmark: _Hlk112764630]Вопросы к зачету с оценкой  
1. Сущность ВЭД. Внешнеэкономический комплекс Российской Федерации.
2. Виды ВЭД. 
3. Понятие и структура внешнеторговой деятельности (ВТД). 
4. Нормативное регулирование ВЭД. 
5. Принципы и функции ВТО 
6. Причины и виды ограничительных мер, применяемых во внешней торговле товарами и услугами
7. Таможенно-тарифное регулирование
8. Технические барьеры в торговле. Санитарные и фитосанитарные меры
9. Инструменты защиты экономических интересов национальных производителей
10. Понятие и виды внешнеторговых сделок
11. Виды торгово-посреднических соглашений
12. Примерная схема подготовки внешнеторговой сделки 
13. Начальный этап заключения внешнеторгового контракта
14. Типовые разделы внешнеторгового контракта
15. Величина цены. Способы фиксации цены в международных внешнеторговых контрактах 
16. Применение Инкотермс
17. Субъекты (участники) валютных операций
18. Объекты валютных операций. Виды валютных операций 
19. Общие правила совершения валютных операций
20. Понятие курсовой разницы и ее виды
21. Формы международных расчетов  
22. Таможенные операции. Участники таможенных операций 
23. Виды таможенных процедур
24. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности ЕАЭС. Определение места происхождения товаров
25. Таможенные платежи: состав, экономическая сущность.

7. Перечень основной и дополнительной учебной литературы

Основная учебная литература
Левкин, Г. Г. Внешнеэкономическая деятельность предприятия : учебное пособие : [16+] / Г. Г. Левкин, О. Н. Коновалова, О. И. Коваль. – Москва : Директ-Медиа, 2022. – 181 с. : ил., табл. – Режим доступа: по подписке. – URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=687646. – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-4499-3108-5. – Текст : электронный.

Дополнительная учебная и учебно-методическая литература
1. Афанасьева, И. И. Внешнеэкономическая деятельность предприятия : организация и управление : практикум : [16+] / И. И. Афанасьева, Т. Е. Евтодиева, О. Н. Воронкова ; Ростовский государственный экономический университет (РИНХ). – 2-е изд., доп. и перераб. – Ростов-на-Дону : Издательско-полиграфический комплекс РГЭУ (РИНХ), 2020. – 256 с. : ил., табл., схем. – Режим доступа: по подписке. – URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=614777. – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-7972-2734-2. – Текст : электронный. 
2. Лукьянова, М. Т. Внешнеэкономическая деятельность организаций АПК : учебное пособие : [16+] / М. Т. Лукьянова, Р. У. Гусманов ; Башкирский государственный аграрный университет. – 4-е изд. – Москва : Дашков и К°, 2024. – 308 с. : ил., табл. – Режим доступа: по подписке. – URL: https://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=720324. – Библиогр. в кн. – ISBN 978-5-394-05739-7. – Текст : электронный.
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